© 2010 Arno Rodel HBDI Coach

JEDER MENSCH IST EINZIGARTIG
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HBDI™-Zertifiziert

Herrmann Brain Dominance Instrument



- . HBDI™-Zertifiziert
Die Mauer im Kopf

,Grenzenlos denken - mehr erreichen!*
Ist nur moglich wenn die Mauern im Kopf ............. !
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. - HBDI™-Zertifiziert
Das HBDI®- Kommunikation

Unterschiedliche Sprachen des Gehirns

Jeder Denkstil hat seine eigene Art Ein Beispiel: unterschiedliche Adjektive:
zu kommunizieren.

Unterschiedliche Denkstile gewinnbringendes einmaliges
brauchen unterschiedliche

= Argumente

=» Strategien

=2>Wérter und Formulierungen
=2 Korpersprachen

=2 |nszenierungen
=»Prasentations-Methoden

Projekt

menschliches
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Das HBDI® - Kommunikation

B

einfiicher

Frefer Fluss und
“gleiche Wellenlinge’,

kann aber konkurrierend

sein - oder engstirnig

© 2010 Arno Rodel HBDI Coach

Unterstitzend, verstirkend,

Aufbavend, erginzen Komplementdr, kann zur
kann aber dazu fihren, <. tisch. Der Unterschied ~ Konfrontation fihren.
i ommunikationsstil kann  Missverstandnisse sind
zu Schwierigkeiten fihren. wahrscheainlich

A

B

dass man glaubt, alles ~ /m
2u verstehen

Hinterfragen
Punkt kommen
len mit Daten und Fakten

Formale Genauigkeit

C“ B
s e N B——

Uberblick bieten, wenige Details D\
Verbindung zum grofien Ganzen
Langfristige Ziele, Strategien
Visualisierung

Anschauliche Beispiele

Ideen, Neues, Spa
Konzeptioneller Rahmen

Entwicklung des Themas
leiben, kein Abschweifen
Regeln und Prozesse
wie etwas funktioniert
rundinformationen
nd MaRnahmenplan

Offenes, ungezwungenes G
Zuhoren und alles ve
Ausdrucksstarke Stim
Gute personliche B

HBDI™-Zertifiziert

Herrmann Brain Dominance Instrument

schwieriger



Das HBDI® - Kommunikation

Gehirngerecht prasentieren

#~Zahlen, Daten, Fakten

#Logisch und durchdacht
#Finanzielle Aspekte

~Effektiv, rational, ergebnisorientiert
#Aufrecht, selbstbewusst, cool
»Diagramme, Tabellen (PowerPoint)
»Klare, prazise Botschaften
#Genaue Angaben

Was?
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~Neue innovative ldeen und Konzepte
~Uberraschende Prasentationstechnik

~Zukunftsweisend: Langzeitstrategie
~Wenig Details - Gesamtiiberblick
~Bilder, Metaphem, Analogien
~Begeisterung

~Interaktion mit Teilnehmern

Warum?

Wer?
#Herzensbriicke zum Publikum
#Angenehme Atmosphire
#Als Mensch sichtbar sein
#Informeller Teil ist wichtig (Pausen)
#Geschichten
#Alles, was Freude macht

#Emotionale Argumentation
~Weiche, warme Korpersprache

HBDI™-Zertifiziert

Herrmann Brain Dominance Instrument




HBDI™-Zertifiziert

D e r M a u e rfa I I i m Ko pf Herrmann Brain Dominance Instrument

,Grenzenlos denken - mehr erreichen!*
Ist nur moglich wenn die Mauern im Kopf gefallen sind.
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. . . HBDI™-Zertifiziert
L I te rat u rh I n We I s Herrmann Brain Dominance Instrument

Ned Herrmann Das

Ga_nzh:rn Konzept
Uhrung kraf'te Kre_cltmtat un(l. Kompetenz - Daﬂ einmalige G(-hlr"n

«-EI l-L

PAIDIA Verlag Ned Herrmann

f Welcher Quadrant
- dominiert Sie und
TIhre Organisation?

UEBERREUTER /%[ ér- -.
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JEDER MENSCH IST EINZIGARTIG

Vielen Dank fur lhre

Aufmerksamkeit.
©Arno Rodel HBDI®-Coach
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